
Ako sa prezentovať na 
internete
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Predávam internet ale nepredávam cez 
internet!

u Web – tipy a triky

u Google

u Facebook
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Keď niekto zaspal dobu!
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Ako ďalej?

4



Call to action!
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Call to action!
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Jednoduchá objednávka!
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Prehľadná objednávka!
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Povedzte v čom vynikáte!
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Viac ako 45% prístupov cez mobil!
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Spravujte si profil svojej firmy!

11



Spravujte si profil svojej firmy!
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Reagujte na hodnotenia!
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Prečo je potrebné robiť reklamu na Google?
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Približne 85% 
preklikov zoberú 
prvé 4 reklamné 
odkazy

15% kliknutí ostáva 
pre zvyšné 
neplatené odkazy



Prichádzate o zákazníkov!
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30 - 50% medzimesačný nárast návštevnosti



GEO cielenie reklám!
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u Cielenie reklamy podľa pokrytia služieb v danej lokalite



Prehľad o konkurencii!
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u Porovnanie voči konkurencii, ktorá inzeruje na totožné frázy



Vplyv online reklamy na objednávky!
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u Užívatelia chodia na web cez viacero kanálov, predtým ako spravia konverziu, napr.: 
priama návšteva -> email -> reklama



GEO reklama na Facebooku!
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Tomáš Sroka

tomas@visitero.sk

+421 948 043 978


